FIN DE LA FIESTA..

Lo maravilloss flests del segundo centensrio se 2cabé.
Hubo festejos por doquier.. desfiles, actos,
El Colén, fatbel, Himne, mnformes, banderss que
vestian colles, cas9s, comereios...

También hubo discursos, presidentes, baile, murgs,
famosos, emocion, Cabildo, Obelisco...

Pomilies enterss se lonzaron 2 recorrer el paseo
| sobre l2 gvenids 9 de Julio, que 9 peser de su
extension resulto insuficiente pors alberger mas de 2 millones de personss.

Yo recorri también los calles junto 2 mi fomilia y amigos. No, solo hable de mi deseo de vivie un
scontecimiento histérico, dnico.
“Esto no me lo voy 2 olvider nunca en l2 vids.”

Redondesndo... Como 200 afios no se cumplen todos los diss. VIV LA PATRIA

En estos tiempos que vivimos,
algunos luchamos por conservar la
armonia en cada lugar que estamos.
Existen muchisimas formas, una de ellas
considero que es el poder dialogar con
claridad y bondad... Se que no es fdcil,
pero practiquemos...

El didlogo exige disposicion de
animo y un cierto deseo de escuchar.

Quien estd cerrado no dialoga,
como también el que sélo quiere ser
escuchado, porque necesita de afirmarse
0 porque se siente superior.

: Es necesario eliminar el miedo y
prudencia excesiva. Cuando se teme la ironia, el desprecio o la agresividad, el didlogo no es posible.

Hay didlogo cuando se siente confianza reciproca. Supone también reflexion y nace de un
contenido.

Es conveniente cuidar las formas. La agresividad dificulta el didlogo. En cambio, la delicadeza
facilita su realizacion y profundizacion.



No se dialoga cuando se quiere, sino cuando se sabe. Cuando se descubre el valor del didlogo, y la
persona lo aprecia como vinculo de encuentro humano, se incrementa la autoestima.
No es fdcil escuchar lo que se quiere decir, lo que se desea. Para dialogar es preciso cultivar la

paciencia y la esperanza...

CONCLUSION:

NO DIALOGAN

Si DIALOGAN

@ Los que antes de enterarse el asunto ya estdn
dispuestos a emitir su parecer.

@ Los que sélo se interesan por la eficacia y los
resultados y no de los hechos.

@ Los que emiten juicios precipitados.

@ Los que tienen respuesta para fodo y creen
tener siempre la razén.

@ Los que son egocéntricos.

@ Los que se dan por ofendidos y autosuficientes
y en especial los acomplejados.

@ Los que estdn de teorias prefabricadas.
@ Los que se irritan y amenazan fdcilmente.
@ Los que creen en la ley del mds fuerte.
@ Los que prefieren ignorar la verdad.

@ Los resentidos.

@ Los que nunca dudan, porque creen tener las
cosas claras desde el primer momento.

@ Los que desprecian al interlocutor.

© Los que saben escuchar, aunque las cosas a veces
se trate de cosas infalibles.

© Los que respetan la opinion y gustos de los demds.

© Los que aceptan las diferencias individuales.

© Los que saben distinguir lo esencial y lo secundario
de las propuestas que reciben.

© Los que sinfonizan
interlocutor.

afectivamente con su

© Los que saben dar el tiempo.

© Los que saben mantenerse equilibrados y serenos
cuando se sienten irritados.

© Los que dan a las cosas la importancia que
realmente tienen.

© Los que estdn dispuestos a rectificar cuando se
equivocan.

© Los que se interesan por las personas.

© Los que no temen la verdad, aunque sea dura o
desagradable.

© Los que saben reflexionar con tranquilidad y paz.
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